
Nekustamo īpašumu 
darījumu vadītājs/-a

Tev noderēs:

Mēs piedāvājam:

Lielākais nekustamo īpašumu uzņēmums Latvijā Latio aicina pievienoties komandai

Pieredze pārdošanas vai klientu
apkalpošanas jomā, pieredze nekustamo
īpašumu jomā ir ievērojams pluss, bet šī var
būt arī Tava pirmā darba pieredze
pārdošanā, ja esi gatavs/-a apgūt jaunas
zināšanas un prasmes; 
Teicamas komunikācijas un pārliecināšanas
prasmes;
Spēja patstāvīgi organizēt darbu un
sasniegt rezultātu;
Labas datorprasmes un spēja efektīvi
darboties ar tiešsaistes sludinājumu un
sociālo mediju rīkiem;
Teicamas latviešu valodas zināšanas,
svešvalodu zināšanas tiks uzskatītas par
priekšrocību.

Atlīdzību sākot no 40% no NĪ darījuma komisijas maksas;
Iespēja attīstīt karjeru uzņēmumā ar spēcīgu reputāciju nekustamo īpašumu tirgū;
Profesionālās apmācības darbam ar nekustamajiem īpašumiem un apmācības personīgai
izaugsmei; 
Zinošas komandas atbalstu mārketinga, juridiskos, finanšu un citos jautājumos;
Darba vietu labiekārtotā birojā Rīga vai kādā no reģiona birojiem un/vai attālināti.

Pamatojoties uz Fizisko personu datu apstrādes likuma 25. pantu, informējam, ka:
1. Jūsu pieteikuma dokumentos norādītie personas dati tiks apstrādāti, lai nodrošinātu šī atlases konkursa norisi;
2. Iepriekš minētās Jūsu personas datu apstrādes pārzinis ir SIA "Latio” (reģ.nr 41703000843), kontaktinformācija: Elizabetes iela 21A-102, Rīga.
Jūsu iesniegtā informācija tiks saglabāta 6 mēnešus no brīža, kad tiks noslēgts līgums ar izvēlēto kandidātu.

Ja šī iespēja Tevi uzrunā, aicinām pieteikties pa e-pastu personals@latio.lv nosūtot CV ar norādi "NĪ darījumu
vadītājs'' un pilsētu, kurā Tu vēlētos strādāt, piemēram, NĪ darījumu vadītājs Cēsīs u.tml.

Galvenie uzdevumi:
Aktīvi piesaistīt jaunus klientus darījumiem
ar nekustamo īpašumu (pirkšana,
pārdošana un īre);
Konsultēt klientus par tirgus situāciju,
īpašumu cenām un darījuma gaitu;
Sagatavot un uzturēt kvalitatīvus īpašumu
piedāvājumus, organizēt foto un video
materiālu izveidi;
Organizēt īpašumu apskates un
nodrošināt profesionālu komunikāciju ar
klientiem un interesentiem;
Sagatavot un pārbaudīt darījumu
dokumentus, koordinēt sadarbību ar
notāriem, bankām un citiem iesaistītajiem
partneriem;
Nodrošināt pilnu atbalstu klientiem līdz
veiksmīgai darījuma noslēgšanai.


